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Jean-Christophe RAFFIN - Une ferme e
plantes aromatiques en plaine

Description de la Ferme / historique
. Formation en maconnerie
. En couple avec une agricultrice en 1997
- Reprise de l'activité agricole en 2016
Finalités
. Valoriser les terres familiales
. Travailler avec le vivant et réaliser un réve d'enfance
. Apprendre continuellement
. Dégager un revenu suffisant toute l'année

Superficie : 2,3 hectares
. SAU cultivée en PPAM : 1,3 ha
. 1 ha en cours de remise en état

Productions
o 40 variétés (160 références étiquettes) en PPAM
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Installation
2016

Certification Bio

1 UTH

Statut juridique
(En)treprise Individuelle
El

Lieu
Vaucluse (84)

Pernes Les Fontaines
Milieu périurbain

TYPE DE SOL ET ENVIRONNEMENT ADAPTE A LA CULTURE DE FPAM
« Sol argilo-calcaire, fertile,

- Bonne rétention d'eau et présence d'une
nappe phréatique de 15 meétres

Q Sol adapté: 4 /4

EQUIPEMENT MATERIEL & INFRASTRUCTURES

MATERIEL PRODUCTION Taux de mécanisation par poste
. Tracteur Massey Ferguson 945 : 145 000 € , Travail du sol
. Griffon: 500 €
. Herse étrille : 250 €
. Bineuse : 1000 €
. Serre: 2000 €

Transport et
manutention

Semis et

Traitements -
plantations

MATERIEL COMMERCIALISATION
. Séchoir auto construit

. Récipient, filtres, ...
-> 500€ tous les ans

MATERIEL IRRIGATION
. lrrigation goutte a goutte : 1500€

Préparation
des plants

Fertilisation

Taux de mécanisation global :

1,5 /4



TECHNIQUE - PRATIQUES AGRICOLES

Travail du sol Stratégie de désherbage
- Pas de labour, travail au griffon et sous-solage « Désherbage manuel, quelques fois avec

bineuse

- Paillage plastique recyclable
lisati Plants et semences
Fertilisation . - La plupart des plants sont achetés a l'extérieur
» Source locale de fertilisant : non . Boutura
: : ge
- Bouchon de fumier d'ovin : 8 t/ha
- Engrais azoté (sous tunnel en hiver) : 4,2 tha Stratégie de protection des cultures
- Engrais organique (4-5-10 au printemps) : 8 t/ha - Traitement phytosanitaire peu fréquent
- Lutte biologique (auxiliaires)

s « Aménagements favorables (haies,
Irrigation enherbement inter-tunnel...)
« Origines : canal, forage - Méthode alternative (huile essentiel, purins...)
- Branché sur la Durance « Filets [ voiles
- Adéquation volumes/besoins : 4 | 4 .
- Goutte a goutte, aspersion O Rotations :
- Nettoyage

- Rotations difficiles pour les Lamiacées

_ CHIFFRES CLES
Revenu mensuel : Pas de revenu. Tout ce qu'il QUALITE DE VIE

gagne est réinvesti dans l'exploitation. Aide : RSA @ Charge de travail -4 /4
d'activités

@ Adéquation charge de travail/revenu - 1/ 4

Aides de la PAC grace au label AB (3500 euros/ an) Pénibilité (1 : pas pénible / 4 : trés pénible
' Complexité technique : 1/ 4
Pénibilité morale:2/ 4

Investissements : 150 250 € @ Pénibilité physique : 4 | 4
TEMPS DE TRAVAIL ET MAIN Bilan depuis linstallation
D'OEUVRE Satisfait d’avoir réussi la construction du projet et
de la ferme méme si c’est parfois trés compliqué.
Temps passé (haute/basse saison) Satisfait de son évolution et de son mode de vie.
« Eté:90h/semaine De plus son chiffre d’affaire augmente sans cesse
« Hiver : 50h/semaine et double d’année en année.
Répartition Eté  Hiver
« Production 50h 25h
« Commercialisation 35h  20h Projet :
« Administratif/réunions  5h 5h
Vacances « En cours de diversification, demande de subventions

obtenues, création d'une salle de vidéoprojection
pour laccompagnement et les conférences
Main d’ceuvre permanente « Continuer les investissements en mécanisation

1 UTH

@APPUIS EXTERIEURS ORGANISATION DU TRAVAIL

@ Planning cultural (pour les stagiaires)

Pas de vacances depuis 4 ans

‘ g Stagiaires @ Diversification des taches dans une
Association . <
Clation journée
@ Confédération paysanne @, Alterner production, transformation,

commercialisation et communication



RESULTATS ECONOMIQUES

2020
Chiffre d'affaires 12 104
Subvention 3 500
Charges opérationnelles 2323
54
214
2055

Charges structure 9010

Petit outillage/équipement 2401
Location matériel/travaux 2198

par tiers

Entretien matériel roulant 2944

et outils

Carburant (machines) 1184 COMMERCIALISATION

Frais de commercialisation 283

Vente direct a

; . la boutique
Répartition = de la ferme
du CA 75 %
Résultats peu satisfaisants en 2020 avec un par type
revenu proche de 0€/mois car tout est réinvesti de vente :
dans l'exploitation. Il n'y a pas de bénéfice
Boutiques locales 15%
Cependant le chiffre d'affaires a quand méme hés et o j ’
doublé entre 2017 et 2020. En effet il est passé Marches et foires 10%
de 6070 €a 12 104 €. Raisons du choix de commercialisation :

Indépendance, meilleure valorisation économique,
engagement local, gout pour le contact, volonté de
créer un lien humain ; satisfait du mode de
commercialisation, apprécie le retour des clients.
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TEMOIGNAGE

Conseils aux futurs installés

Il est nécessaire de bien se former avant de se
lancer, il ne faut pas oublier le coté formation
et la fertlité du sol (dont le travail) par exemple
qui est trés important dans ce métier.

Il est également important de bien réfléchir au
cadre familial. En effet, en PPAM il peut étre
compliqué de gérer famille et travail.

Réalisation : 2022 ™

Fiche réalisée par 4 étudiantes de Montpellier SupAgro (projet tuteuré)

Financé dans le cadre du projet "EcoPaysan+" de IAAP FORMATION de la Région Sud "Répondre aux enjetix
de transition écologique dans les métiers de lagriculture, lalimentation et les ardmes, parfums, cosmétiques" .
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Pour plus d'informations, contacter Oriane Mertz : 07 77 83 07 44 ou oriane.mertz@ardearpaca.org o ey

L'EUROPE INVESTIT DANS LES ZONES RURALES

Crédit photo : Jean Christophe Raffin, Les senteurs du Ventoux



